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 Intentando vender tu piso?
Gomo conseguir provocar el —
flechazo de los compradores
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Coémo provocar el flechazo para vender
nuestro piso

Aunque vender una vivienda es hoy mas
sencillo que hace un afio, el mercado
acumula aun un enorme... LEER MAS
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La subida de la vivienda
se acelero6 en el final de
2014

Oferta de viviendas en la web de Fotocasa. (20minutos.es)

= Aunqgue vender una vivienda es hoy mas sencillo que hace un afio, el mercado
acumula aun un enorme excedente inmobiliario.

'Derecho de uso’, casa por la mitad que un
alquiler

Quien accede a la vivienda paga una cuota
mensual mas econdémica por ser usuario de
la casa de... LEER MAS

» Se trata simplemente de posicionar nuestro inmueble como el mas atractivo.

= Segun Alfa Inmobiliaria, las previsiones sefialan que durante 2015 no se venderan
mas de 370.000 propiedades. [ |
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Vender una vivienda parece que ha dejado de ser una labor titdnica hasta la desesperacion.

Pero la mejora del sector no significa que hacerlo resulte sencillo. Vender un piso es hoy mas

sencillo que hace un afio. “En eso estamos de acuerdo todos los expertos”, afirma Jesus
Duque, vice presidente de la red Alfa Inmobiliaria. Sin embargo, el mercado espafiol acumula

aun un enorme excedente inmobiliario; o sea, que hay mucha competencia.



Mas alla de la crisis, existen otros motivos por los que algunas
viviendas no se venden y que en muchos casos tienen facil
solucion. Se trata simplemente de posicionar nuestro
inmueble como el mas atractivo, por el factor que sea, al ver su casa
dentro de la gran oferta que se puede encontrar en el
mercado; especialmente en el caso de la vivienda nueva,
donde se acumula mucha oferta de muy similares caracteristicas.

El comprador se
debe emocionar

Solo tenemos una oportunidad para dar una buena impresion, asi que para vender bien y
vender pronto, Alfa Inmobiliaria da cinco consejos para provocar el flechazo en una venta
inmobiliaria:

Seleccione los portales inmobiliarios que mas visitas tienen. Analice cuales son los mas
influyentes en su area de actuacion y descarte aquellos menos significativos.

Esfuércese en lograr el mejor posicionamiento posible en los mismos, utilizando los
criterios de relevancia apropiados. Estudies la idoneidad de invertir una pequefia cantidad
para que su piso se encuentre siempre en las primeras posiciones de la busqueda.

» Eltexto, conciso y muy descriptivo. Explique con detalle, y de forma clara y directa, todos
los datos de interés y cualidades de la vivienda. No olvide aportar datos complementarios
como son las caracteristicas y ventajas de barrio y el entorno para hacer mas atractiva su
oferta.

Incluya fotografias y videos profesionales. Utilice una camara fotografica que recoja la
luz real de la vivienda y evite el flash, el contraluz, las puertas de paso cerradas o las
persianas bajadas. Los videos nos permitan imaginar como nos sentiriamos viviendo en ese
piso. Saquele el mayor partido al poder de la imagen

» Cuide la visita. Muestre la casa limpia y ordenada, evite en la medida de lo posible de
objetos muy personales, y deje tiempo para reflexionar.

“Es fundamental lograr que el comprador se emocione al ver su vivienda en internet”,
asegura Duque. Tenemos tal exceso de informacién y de producto inmobiliario, que debemos
lograr una clara diferenciacion de nuestra propiedad para hacerla deseable.

Y no olvidemos que el excedente de vivienda sigue siendo enorme. “Hace un afio contabamos,
tan solo en viviendas nuevas a la venta, con casi con 500.000 propiedades y las previsiones
sefialan que durante 2015 no se venderan mas de 370.000 propiedades”, explica el
experto.
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